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BK Solar System jest producentem konstrukcji wsporczych IROC® do montazu modutdw fotowoltaicznych. Oferujemy kompleksowe
rozwiazania dla réznych typdw dachéw, ze szczegdlnym uwzglednieniem aerodynamicznych systeméw na dachy ptaskie. W naszej
ofercie znajduja sie rowniez konstrukcje na dachy trapezowe i skosne, systemy naziemne oraz Carporty.

Twaj zakres obowiazkow

Aktywne pozyskiwanie nowych klientéw B2B.

Regularne raportowanie odbytych wizyt u klientow.

Prezentowanie oferty i produktow firmy.

Reprezentowanie firmy podczas spotkan z klientami.

Budowanie i utrzymywanie dtugofalowych relacji biznesowych.

Monitorowanie potrzeb klientdw i poszukiwanie nowych mozliwosci sprzedazowych.
Przygotowywanie i wysyfanie ofert handlowych.

Wsparcie klientow i prowadzenie az do momentu podpisania zamdwienia.
Doradztwo na etapie procesu sprzedazy oraz po dokonaniu zakupu.

Nasze wymagania

Doswiadczenie w sprzedazy.

Gotowos¢ do aktywnego pozyskiwania nowych klientéw i prowadzenia rozméw handlowych.
Umiejetno$¢ nawiazywania i utrzymywania relacji biznesowych.

Samodzielnos¢, zaangazowanie i orientacja na wyniki.

Wysoka kultura osobista i umiejetnosci komunikacyjne.

Bardzo dobra znajomosc jezyka angielskiego i/lub niemieckiego

Prawo jazdy kategorii B..

To oferujemy

Atrakcyjne wynagrodzenie oraz prowizje od sprzedazy.

Samochdd stuzbowy, laptop oraz telefon stuzbowy.

Szkolenie produktowe oraz wsparcie merytoryczne.

Mozliwos¢ rozwoju zawodowego w dynamicznie rozwijajacej sie branzy OZE.
Samodzielnos¢ w organizaji pracy oraz mozliwosc¢ pracy mobilnej i zdalnej.

Dodatkowe informacje

Siedziba firma Wroctaw

Praca zdalna ( cata Polska)

Umowa o prace — peten etat

Stafa podstawa wynagrodzenia + prowizja
Praca od zaraz

Kontakt:

Prosimy o przestanie kompletnej aplikacji wraz z oczekiwaniami finansowymi, zawierajacej:

na adres e-mail: peters@bksolarsystem.pl

mile widziane zdjecie
dyplomy / $wiadectwa
referencje z pracy





